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Nuove reti, dopo le regole del’Agcom si parte
Fibra ottica, Trentino in pole position

FEDERICA PASSAMANI

Fibra ottica: siamo i
della classe. Il Tren
vrebbe infatti essereil primo
a beneficiare delle nuove re-
gole di disciplina dei servizi
di accesso alle reti di nuova
generazione (Ngn) definite
dall'Agcom con apposita de-
libera giovedl scorso.

Il provvedimento era molto
atteso anche alivello locale,
in particolare da Trentino
Ngn, la nec-costituita socie-
ta partecipata da Provincia
autonoma di Trento, Telecom
Italia, McLink e La Finanzia-
ria Trentina, avviata ufficial-
mente loscorso 16 dicembre
conl'obiettivo di connettere
infibra ottica circa il 60% del-
l'intera Provincia.

A fronte dell'accordo stipu-
lato a dicembre per dar vita
a Trentinto Ngn, come spi
ga Alessandro Zorer, ammini-
stratore delegato di Trenti-
no Network, la controllata
della Provincia di Trento pre-
posta alla cablatura in fibra
del territorio, <1 Trentino og-
gi rappresenta la punta pit
avanzata a livello nazionale
nei progetti di realizzazione
delle reti di nuovagenerazio-
ne e quindi & il territorio nel
quale si utilizzeranno per pri-
me le regole che sono state
definite

La strategia prevista dal pro-
getto trentino, che distingue
tra aree cosiddette a media
profittabilita, in cuiopera un
soggetto privato, e aree afal-
limento di mercato,in cui de-
ve intervenire l'ente pubbli-
co.sembrano quindi perfet-
tamenteinlinea con lerego-
le inserite in delibera.

Cosa ha previsto I'Autorita
perlagaranzia delle comuni-
cazioni gioved] scorso?
Dopo un lungo processo di
consultazione e di verifica
con Bruxelles, durato un pa-

io di anni, I"Agcom ha defini-
to il quadro normativo perle
reti di nuova generazione,
w(Juesto significa -spiega Zo-
rer - che ha delineato il con-
testo eleregole nei qualisvi-
luppare e offrire servizi sul-
leretiinfibra, che andranno
progressivamente a sostitui-
re leretiin rame negli anni a
venire, Nel fare questo, ha ov-
viamente tenuto in conside-
razione la situazione di mer-
cato attuale (con un opera-
tore, ossia Telecom ltalia, che
detiene un significativo po-
tere di mercato ed & quindi
soggetto aregole specifiche)
einsenso prospettico come
lostesso verrh a modificarsi
sulle nuove reti. Gli aspetti
principali riguardano la mo-
dalita di ritorno sugli investi-
menti per chirealizza I'infra-
struttura ela tipologia di ser-
vizi che devono essere forni-
ti all'ingrosso agli Operatori
pergarantire concorrenza di
mercato,

Sul web, corrono intanto le
voci sul malcontento Tele-
com per lasoluzione Agcom,
che impone all'operatore di
telefonia di fissare entro due
mesi un'offerta diriferimen-
to relativa ai suoi servizi pas-
sivi e attivi.

Malcontento anche da parte
dei potenziali operatori alter-
nativi sul mercato, per non
aver ottenuto l'accesso
all'unbundling fisico, ma so-
lo virtuale.

Mel complesso, senza scen-
derein dettagli troppo tecni-
ciper i non addetti ai lavori,
sitratta diuna delibera che,
come ha commentato il pre-
sidente Agcom Calabrd, met-
terh a disposizione degli ope-
ratori alternativi a Telecom
vla pitt ampia gamma di ser-
vizi all'ingrosso per le retiin
fibra« per offrire alla propria
clientela «quei servizi inno-
vativi che la banda ultralar-
ga rende possibili-.




